GESTOK 5.1.1. VENDAS DIARIAS
™

Yocé esta em Yendas f Relatdrio de vendas de pecas f ¥Yendas diarias / Acompanhamento diario do total de vendas
Filtrar por: [ Todos Distribuidor ] Tipo de informag3o: Total de Vendas Objetive mensal de vendas: [700.000,00]
Acompanhamento diario do Maio 2010 Acompanhamento didrio de Yendas de Pegas
total de vendas Informacdes de 110572010
Total dirio de vendas por
Unidade de Negécio Dias Gteis || 26 | [ pias corridos |[ 8 | [pias pendentes || 18 |
Tendéncia didria do total de
vendas - 3 T 3
Objetivo mensa Objetivo diario
de vendas || $ 7\0'000 ‘ de vendas || $ 26.923
Yendas de pecas :[
Yendas - Més anterior ¥endas - Més corrente M/P Objetivo de Absorcao
Abr 2010 Didrio Acumulado Mai 2010 Didrio Acumulado Diario  Acumulado Diério Acumulado
G P we B - - a a o~ veya v
8 21 88 8 0 52 -21 -36 0,0% 27,5%
9 30 118 10 38 90 8 -28 142,1% 41,8%
10 2 120 1 %0 -2 -30
12 12 132 12 90 -12 -42 ;.[
:Exportar para Ex:ell Uolhrl

No campo VENDAS — Mé&S ANTERIOR (1), sao exibidos os valores de vendas referentes ao més anterior,
organizados por dia e em seguida sdo exibidos os valores acumulados naquele més.

Exemplo:

Relatdrio gerado no més de Maio: conforme drea em destaque (1), existem dados do més anterior, como
demonstrado no dia 10 de abril, foram vendidos RS 2.000,00 em pecas, tendo o valor acumulado do més
até este dia em RS 120.000,00.

A leitura do campo VENDAS — MéS CORRENTE (2) é feita de forma semelhante do campo anterior.
A diferenca é que, neste relatorio sdao exibidos valores de vendas referentes ao més corrente/atual,
organizados também por dia, seguidos dos valores acumulados no més.

E importante lembrar que, estes valores sempre serdo multiplicados por 1000.
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GESTOK 5.1.1. VENDAS DIARIAS

Yocé estd em Yendas / Relatdrio de vendas de pecas f Yendas diarias / Acompanhamento diario do total de vendas

Filtrar por: [ Todos Distribuidor ] Tipo de informag3o: Total de Vendas Objetivo mensal de vendas: [700.000,00]

Acompanhamento dirio d Maio 2010 Acompanhamento didrio de Yendas de Pecas
total de vendas Informacdes de 11/05/2010
Total diario de vendas por
Unidade de Negécio [ Dpias Gateis || 26 | [ pias corridos |[ 8 | [pias pendentes|[ 18 |
Tendéncia didria do total de
vendas s ) T 5
Objetivo mensa Objetivo diafio
de vendas || $700.000 | de uend:l || $ 26.923
Yendas de pecas :I
Yendas - Més anterior ¥endas - Més corrente ' M/P Objetivo de Absorcao _J
Abr 2010 Diario Acumulado Mai 2010 Didrio Acumulado Diario  Acumulado Diério Acumulado
2 < L ] 1o oo 10 v O/, 1%
S 19 34 S 17 52 =2 18 63,4% 48,1%
] 19 53 ] 1] 52 -19 -1 0,0% 38,5%
7 14 67 7 0 52 -14 -15 0,0% 32,1%
8 21 88 8 0 52 =21 -36 0,0% 27,5%:_'
:Exportar para Excal] Uolhrl

O campo M/P (1) refere-se a comparagdo entre o més anterior e o més corrente/atual, vistos

anteriormente.

O sistema possibilita o usudrio analisar se o seu desempenho em vendas estd sendo melhor (letra M) ou
pior (letra P) ao més anterior em comparac¢do ao més corrente/atual. Essa comparacdo é feita com o 12
dia util do més anterior versus o 12 dia Util do més corrente e assim sucessivamente, ou seja, ocorrerd a
comparacao para todos os dias Uteis do més, tanto nos valores didrios quanto nos acumulados.

Exemplo:

No dia 5 do més anterior foram vendidos RS 19.000,00 em pecgas, sendo que neste mesmo dia no més
corrente/atual foram vendidos RS 17.000,00, que significa que o M/P didrio neste dia foi (pior) RS

2.000,00 negativos.

Esta regra se aplica também para os valores acumulados.
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GESTOK 5.1.1. VENDAS DIARIAS
~

Yocé estd em Yendas / Relatdrio de vendas de pecas f Yendas diarias / Acompanhamento diario do total de vendas

Filtrar por: [ Todos Distribuidor ] Tipe de informag3o: Total de WYendas Objetivo mensal de vendas: [700,000,00]

Acompanhamento diario do Maio 2010 Acompanhamento didrio de Yendas de Pecas
total de vendas Informacdes de 14/05/2010
Total diario de vendas por
Unidade de Negécio [ pias ateis || 26 | | pias corridos |[ 11 | [ D\ IEI
Tendéncia diaria do total de
vendas z v z =
Objetivo mensa Objetivo diario
de vendas || ¥:708.000 | de vendas || $ *'923 |
vendas de pecas =
Yendas - Més anterior ¥endas - Més corrente M/P V Objetivo de Absorcao
Abr 2010 Didrio Acumulado Mai 2010 Didrio Acumulado Didrio  Acumulado Diério Acumulado
1 13 13 1 i} 0 -13 -13 0,0% 0,0%
2 i} 13 3 17 17 17 3 62,0% 31,0%
3 2 15 4 18 35 16 20 67,2% 43,1%
S 19 34 S 17 52 18 63,4% 48,1%
|
[ Exportar para Excell \!oltarl

O campo OBjJETIVO DE ABSORc¢a O (1) representa o percentual realizado em relacdo ao objetivo diario
de vendas.

Exemplo:

Por dia util deveriam ser vendidos RS 26.923,00 para se alcangar o objetivo mensal de vendas de
RS 700.0000,00, conforme definido pelo proprio Distribuidor. Porém, este Distribuidor vendeu no dia
05 de Maio apenas RS 17.000,00 que corresponde a 63,4% do objetivo didrio de vendas (RS 17.000,00
dividido por RS 26.923,00 € igual a 63%).

O acumulado refere-se a média percentual de acordo com a quantidade de dias Uteis. No primeiro dia
do més corrente/atual, pode-se visualizar que ndo houve vendas e consequentemente o percentual foi
0. No segundo dia do més corrente/atual, obtivemos 62% de objetivos de absorgdo didrio resultando
em 31% no acumulado, ou seja: as somatodrias didrias percentuais do primeiro e segundo dia é de 62%,
e divididos por dois dias é igual a 31%. E feita uma somatdria do percentual didrio e dividida pela
qguantidade de dias uteis (média).

Vocé pode utilizar a ferramenta exportar e enviar as informacdes para um arquivo
Excel. Basta clicar no botao EXPORTAR PARA EXCEL (2) localizado na lateral inferior
direita da tela.
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GESTOK

5.1.1. VENDAS DIARIAS

7=, < s Nome: X X
@ GESTOK - Gestédo de Estoque e Vendas dos Distribuidores e e e
20 de maio dyr~Q 2 Distribuidor: 99999- XXXXXXXX
’-}? Inven Vendas Compras Relatérios Administracio
Yocé estda em ¥Yendas / Relatério de Yendas / Total didrio de vendas por Unidade de Negdcio
Filtrar por: [ Todos Distrbuidor ] Tipo de informag§o: Total de Vendas Objetivo mensal de vendas: [700.000,00]
Total diario de vendas - Por unidade de negdcio e tipo de venda
Total diario de vendas por
Unidade de Negécio Tipo de FORD FORD FORD _ FORD MOTORCRAFT MOTORCRAFT MOTORCRAFT MOTORCRAFT NA
— Yenda ACESSORIOS COLISAD MANUTENCAO REPARO ACESSORIOS COLISADO MANUTENCAO REPARD  CADASTI
Tendéncia didria do total de
vendas ATACADO 2.422 72.342 15570 41206 265 407 11.651 5.532 867
COMPANIA
DE 458 35.271 293 7.628 99 277 413 117 0
SEGUROS
GARANTIAS 0 1.654 7.555 15.960 88 80 487 157 7.124|
VAREJO 40 9.066 5.570 19.506 398 653 3.132 2.793 1.726
VENDAS DE
OFICINA 11.542 1.857 50.058 13.221 150 398 15.478 1.534 6.879
Total 14.462 120.189 79.045 97.522 1000 1815 31.161 10.133 16.59
E
I oy - L P | =L i, FIp . - | . - PN PP P P . —ieddede de Fand Ao, ~ - & A de i~ . - i A e J. - - N
1l 1 >

Ao clicar no TOTAL DIARIO DE VENDAS POR UNIDADE DE NEGOCIO (1), o sistema apresentara esta tela.

Este relatério (2) refere-se ao total didrio de vendas por unidade de negdcio e por tipo de venda.
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GESTOK 5.1.1. VENDAS DIARIAS
Y

@ GESTOK - Gestéo de Estoque e Vendas dos Distribuidores | | "ome: s oo

20 de maio de 2010 Distribuidor: 99999- XXXXXXXX

’-}T Invenﬁmendas Compras Relatdrios Administracdo

am N
Yocé estd em as / Relatério de Yendas f Tendéncia diaria do total de vendas 2
Filtrar por: [ Todos Distyibuidor ] Tipo de informag5o: Total de Vendas Objetive mensal de vendas: [700.000,00]

Total didrio de vendas
total de vendas
Total diario de vendas Total de Vendas Média diéria de vendas
13 14
30 11
25
of 22 22 22
sl A / 4 NP
! P
1.7/0-..
14
13 B 12 1 13 12 P (]
e 9 S
o
S
. >
& - 0
1 2 3 45 6 7 8 9 1011 1213 14 1516 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 31
- M Abr - 2010
+ Abr - 2010 -e- Mai - 2010 )
W Mai - 2010
voltar|

O conteddo desta pigina, incluindo: texto, imagens, marcas, logotipos, slogans, desenhos, € de propriedade da Ford Motor Company, 5.4, de C.V.. Estd proibido seu uso, modificagio, destruicdo, reprodugio,
total ou parcial sem autorizac3o de seu legitimo titular, Todos os direitos reservados. Qualquer nSo cumprimento disposto por esse pardgrafo constitui uma violago da lei,

Ao clicar na TEND&NCIA DIARIA DO TOTAL DE VENDAS (1), o sistema apresentara esta tela.

O GRAFICO (2) refere-se a tendéncia didria do total de vendas. A base (parte inferior) do gréafico,
conforme indicado, refere-se aos dias do més.

O grafico de linha demonstra um comparativo do més corrente/atual, representado pela cor azul e més
anterior, representado pela cor verde.

ja no grafico de barras, localizado ao lado direito da tela, € demonstrado o comparativo da média didria
de vendas do més anterior, representado pela cor verde e a média diaria realizada/atingida no més
atual, representada pela cor azul.

E importante lembrar que, estes valores sempre serdo multiplicados por 1000.
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GESTOK 5.1.1. VENDAS DIARIAS
)

' A
Yocé esta em Yendas / Relatério de vendas de pecas / ¥endas diarias / Pesquisa
Tipo de informacdo: |Total Lucro Bruto ;l Use CTRL para selecionar mais de uma opgio
Tipo de venda: <Selecione um> Unidade de Negécio:
cPSC: FORD ACESSORIOS 2] [AoicIoNAR =»
[QUanRtidade de vendas FORD COLISAO . :
Estado: Devolugies (Quantidade) | FORD MANUTENCAO =| [ <<remover |
Cidade: <Selecione um> =1
CEP: I Distribuidor:
CPF Cliente: | PG | 9999 - XXXXXXXX
: =t B
<< REMOVER
Grupo:
|ADICIONAR »>|
|_<<REMOVER |
Vendedor:
| <Selecione um> =l
(*) Esses campos nao se aplicam para o Brasil Cancelar| iProcurarl

Ainda no relatdrio de vendas diarias, podemos utilizar o filtro tipo de informag¢ao por TOTAL DE LUCRO
BRUTO (1). Este relatério representa o acompanhamento didrio de lucratividade dentro do Distribuidor.

Ap0s selecionar os dados nos filtros, clique em “PROCURAR” (2).
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GESTOK 5.1.1. VENDAS DIARIAS
)

@ GESTOK - Gestéo de Estoque e Vendas dos Distribuidores | | 'ome: s oo

Distribuidor: 99999- XXXXXXXX

20 de maio de 2010

’-}T Inventirio Vendas @vprl: Relatdrios Administracio

Yocé estd em Yendas f Relatprio de vendas de pecas f ¥Yendas didrias / Acompanhamento didrio de lucratividade

Filtrar por: [ Todos Distribuidor ] Tigh de inform@ Lucro Bruto

Acompanhamento diario de Mp#6 2010 Acompanhamento didrio de lucratividade
lucratividade formacdes de 11/05/2010
Relat@ri_u didrio de .
:Jecr;t:li:ldade or Unidade de | pias corridos |[ 8 | [pias pendentes|[ 18 |
Tendéncia diéria de lucro <™ | -
Lucro =
Lucratividade - Més anterior Lucratividade - Més corrente M/P
Abr 2010 Diario Acumulado Mai 2010 Diério Acumulado Diéario Acumulado
1 3 3 1 i} 0 3 3
2 0 3 3 3 3 3 1
3 1 4 4 5 7 4 3
5 S 9 5 3 10 2 1
6 4 13 6 0 10 4 3
T 4 17 7 0 10 4 7 -
iExportar para Ex:ei] :Voltm;l

O contedido desta pigina, incluindo: texto, imagens, marcas, logotipos, slogans, desenhos, é de propriedade da Ford Motor Company, S.A. de C.V.. Estd proibido seu uso, modificag3o, destruicdo, reproducio,
total ou parcial sem autorizac3o de seu legitimo titular, Todos os direitos reservados. Qualquer nio cumprimento disposto por esse parigrafo constitui uma violag3o da lei,

Apds clicar em “Procurar”, o sistema apresentara esta tela com informagdes de acordo com os filtros
selecionados.

Neste relatoério, as informacdes podem ser geradas em diferentes tipos de leituras. Ao lado esquerdo da
tela, temos 3 botdes diferentes, permitindo detalhes diferentes da informagao que estamos buscando.
o ACOMPANHAMENTO DIARIO DE LUCRATIVIDADE (1);
° RELATORIO DIARIO DE LUCRATIVIDADE POR UNIDADE DE NEGOCIO (2);
. TENDENCIA DIARIA DE LUCRO (3).

2 7 UNIDADE DE TREINAMENTO FORD
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GESTOK

5.1.1. VENDAS DIARIAS

®

o de vendas de pecas f ¥Yendas didrias / Acompanhamento didrio de lucratividade

Filtrar por: [ Todos Distribuidor ] Tigh de infor|

Yocé esta em Yendas / Re?ri

ﬁotal Lucro Bruto

Acompanhamento diario de ﬁ
lucratividade /1

Relatério didrio de
lucratividade por Unidade de
Negécio

g
Tendéncia diéria de lucro "7

aio 2010 Acompanhamento diario
nformactes de 11/05/2010

7 (2]

ias uteis

(2)

atividade

| pias corridos |[ 8 |

(3)

[ffias pendentes|[ 18 |

Abr 2010

1

N o N

Lucratividade - Més anterior l

Diario Acumulado

L B N - O W

Mai 2010

1

~N o0 e W

Lucro l

Acumulado

Lucratividade - Més corrente

Diario

QO O W O Wwio

M/Pl

Diario Acumulado

o 5y il
N D e W o D

| Exportar para Excel ' Uolhrl

No relatério ACOMPANHAMENTO DIARIO DE LUCRATIVIDADE (1) s3o apresentadas informacdes
referente a lucratividade.

O campo LUCRATIVIDADE — Mé&S ANTERIOR (2) apresenta informagdes da lucratividade diaria e
acumulada do més anterior. O campo LUCRATIVIDADE — MéS CORRENTE (3) apresenta informacdes
da lucratividade diaria e acumulada do més corrente/atual. O campo M/P (4) refere-se a comparacdo
entre ambas as informagdes, se esta sendo melhor ou pior em relagdo ao més anterior.

1000.

E importante lembrar que, estes valores sempre serdo multiplicados por

Vocé pode utilizar a ferramenta exportar e enviar as informagdes para um
arquivo Excel. Basta clicar no botdo EXPORTAR PARA EXCEL (5) localizado na
lateral inferior direita da tela.

28

Da mesma maneira que os métodos vistos anteriormente é possivel gerar RELATORIO DIARIO
DE LUCRATIVIDADE POR UNIDADE DE NEGOCIO (6) e ainda, o grafico de TENDENCIA DIARIA DE

LUCRO (7).
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GESTOK 5.1.1. VENDAS DIARIAS
e

Yocé esta em ¥Yendas / Relatério de vendas de pecas / ¥Yendas di&ﬁj{ Pesquisa

Tipo de informacdo: Total Lucro Bruto Use CTRL para selecionar mais de uma opgao
i . <Selecione um> Unidade de Negécio:

Tipoide;venda: Total de Vendas j

CPSC: Total-Lucro-Brute FORD ACESSORIOS 2| [Ap1cionar »>
[ Quantidade de vendas FORD COLISAO —_—

Estado: Dexvalucies (Quantidade) FORD MANUTENCAO ;l ! << REMOVER

Cidade: I--:S-:-\e-:n:ne umn > ;l

CEP- [ Distribuidor:

CPF Cliente: |

[ADICIONAR ,,I 9999 - XXXXXXXX
| << REMOVER |

[ADICIONAR >

)
vYendedor: 2

| <selecione um>

Grupo:

(*) Esses campos ndo se aplicam para o Brasil

Utilizando o filtro tipo de informacdao por QUANTIDADE DE VENDAS (1), o relatério apresentara
informagdes com a quantidade de itens vendidos.

Apods selecionar os dados nos filtros, cliqgue em “PROCURAR” (2).
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GESTOK 5.1.1. VENDAS DIARIAS
e

@ GESTOK - Gestéo de Estoque e Vendas dos Distribuidores | | 'ome: s oo

Distribuidor: 99999- XXXXXXXX

20 de maio de 2010

’-}T Inventirio Vendas prls Relatdrios Administracio

Yocé estd em Yendas f Rel/m de vendas de pecas f Yendas diarias f Acompanhamento diario de Yendas de Pecas (Qtde Itens)

Filtrar por: [ Todos Distribuidor ] Tipgfde mfor@uantndade de vendas

Acompanhamento diario de u 2010 Acompanhamento diario da venda de pecas (Qtde Itens)
Yendas de Pecas (Qtde formacdes de 11/05/2010
Itens)
Bﬁ:ﬁm’——f:—?&%s - 3 ias uteis L_Z_Q__J | pias corridos |[ 8 | [ Dias pendentes|| 18 |
Unidade de Negécio
Tendéncia didria de vendas ‘ ~ ¥endas de pecas (linhas) 4
de pecas (Otde Itens) Yendas - Més anterior ¥endas - Més corrente M/P
Abr 2010 Diario Acumulado Mai 2010 Diério Acumulado Diario Acumulado
1 218 218 1 0 0 =218 -218_
2 0 218 3 141 141 141 =77
3 70 288 4 263 404 193 116
5 263 551 S 176 580 -87 29
6 345 896 6 0 580 -345 -316
7 386 1.282 7 0 580 -386 =702 ﬂ
?Exportar para Excel] ‘Voltar-l

O contedido desta pigina, incluindo: texto, imagens, marcas, logotipos, slogans, desenhos, é de propriedade da Ford Motor Company, S.A. de C.V.. Estd proibido seu uso, modificag3o, destruic3o, reproducio,
total ou parcial sem autorizag3o de seu legitimo titular, Todos os direitos reservados. Qualquer nio cumprimento disposto por esse pardgrafo constitui uma violag3o da lei,

Apds clicar em “Procurar”, o sistema apresentara esta tela com informacdes de acordo com os filtros
selecionados.

Neste relatoério, as informacdes podem ser geradas em diferentes tipos de leituras. Ao lado esquerdo da
tela, temos 3 botdes diferentes, permitindo detalhes diferentes da informacao que estamos buscando.

. ACOMPANHAMENTO DIARIO DE VENDAS DE PE¢AS (QUANTIDADE DE ITENS) (1);
. RELATORIO DIARIO DE QUANTIDADE DE ITENS POR UNIDADE DE NEGOCIO (2);
. TENDENCIA DIARIA DE VENDAS DE PE¢AS (QUANTIDADE DE ITENS) (3).

®u
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GESTOK 5.1.1. VENDAS DIARIAS

®

Yocé estd em Yendas f Relajorio de vendas de pecas / Yendas didrias / Acompanhamento diario de ¥Yendas de Pecas (Qtde Itens)

Filtrar por: [ Todos Distribuidor | Tiflo de infor@Quantudade de vendas

()

Acompanhamento diario de aio 2010 Acompanhamento didrio nda de pecas (Qtde Itens)
¥endas de Pecas (Qtde nformacdes de 11/05/2010
Itens)
Relatério didrio de ® T T -
quantidade de itens por am [ pias corridos |[ 8 | [fias pendentes|[ 18 |
Unidade de Negécio
Tendéncia diaria de vendas ~ ¥endas de pecas (linhas) i
de pecas (Qtde Iten = . ' =y '
Yendas - Més anterior Yendas - Més corrente M/P
Abr 2010 Diario Acumulado Mai 2010 Didrio Acumulado Diario Acumulado

1 218 218 il 0 0 =218

2 0 218 3 141 141 -77

3 70 288 4 263 404 116

S 263 551 S 176 580 29

6 345 896 6 0 580 -316

7 386 1.282 # 0 580 702 =

[ Exportar para Excel | \!oltarl

No relatério ACOMPANHAMENTO DIARIO DE VENDAS DE PEcAS (1) sdo apresentadas informacdes
referente ao acompanhamento diario de quantidade de itens vendidos no Distribuidor.

O campo VENDAS — MéS ANTERIOR (2) apresenta informac¢des da quantidade vendida no dia e
acumulada do més anterior. O campo VENDAS — MéS CORRENTE (3) apresenta informacGes da
quantidade vendida no dia e acumulada do més atual/corrente. O campo M/P (4) refere-se a
comparacdo entre ambas as informacodes, se estd sendo melhor ou pior em relacdo ao més anterior.

E importante lembrar que, estes valores N3O serdo multiplicados por 1000, pois
estes numeros referem-se a quantidade de pegas.

Vocé pode utilizar a ferramenta exportar e enviar as informacgdes para um arquivo
Excel. Basta clicar no botdo EXPORTAR PARA EXCEL (5) localizado na lateral inferior
direita da tela.

31

Damesma maneira que os métodos vistos anteriormente é possivel gerar RELATORIO DA QUANTIDADE
DE ITENS VENDIDOS POR UNIDADE DE NEGOCIO (6) e ainda, o grafico de TEND&NCIA DIARIA DE
VENDAS DE PEGAS (7).
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GESTOK 5.1.1. VENDAS DIARIAS
N

Yocé esta em Yqndas / Relatério de vendas de pecas f ¥endas diarias / Pesquisa
Tipo de informacdq: Total Lucro Bruto ;l Use CTRL para selecionar mais de uma opgio
5 = <Selecione um> Unidade de Negécio:
Tino;de:venca: Total de Vendas :
cpsc: Total Lucro Bruto FORD ACESSORIOS 4] [apicronag =»
Q tidade-de d FORD COLISAO e
Estado: FORD MANUTENCAO 2| [ <<remover |
Cidade: =St T | PN
CEP: [ Distribuidor:
CPF Cliente: [ Pt el 9999 - XXXXXXXX
—_—1
<< REMOVER
Grupo:
[ADICIONAR >
| << REMOVER I
Yendedor:
| <selecione um> =l
(*) Esses campos ndo se aplicam para o Brasil | Cancelar] %ﬂl

Utilizando o filtro tipo de informacdao por DEVOLU¢a O (QUANTIDADE) (1), o relatério apresentara
informacdes referente a quantidade de itens devolvidos apds terem sido faturados, ou seja, neste
relatério é possivel analisar as vendas canceladas.

Apds selecionar os dados nos filtros, cliqgue em “PROCURAR” (2).

:7:(/ y\ﬁ/ //‘ u
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GESTOK 5.1.1. VENDAS DIARIAS
e

@ GESTOK - Gestéo de Estoque e Vendas dos Distribuidores

20 de maio de 2010

’-}T Inventirio Vendas @prls Relatdrios Administracio

Yocé estd em Yendas f Relatgrio de vendas de pecas / ¥Yendas didrias / Acompanhamento didrio de Devolugcdo de Pecas

Norne: Xoooo000o00 XX

Distribuidor: 99999- XXXXXXXX

Filtrar por: [ Todos Distribuidor ] Tipff de informag3o: DevolugBes (Quantidade)

Acompanhamento diério de /ﬁio 2010 Acompanhamento didrio da Devolucdo de Pecas (Qtde Itens)
Devolucdo de Pecas // Informacies de 20/05/2010
Relatdrio didrio de /
Dﬁ::: aoed;ePe aos Devolucdo de Pecas por /@ Dias ateis || 26 | | pias corridos |[ 16 | | Dias pendentes || 10 |
=~ & ng 2 st
mﬂ'— ;s':::“ EI: ;:'; K Devolucdes (por linhas) =
Devolucdes - Més anterior Devolucdes - Més corrente M/P
Abr 2010 Diario Acumulado Mai 2010 Diério Acumulado Diario Acumulado
1 -2 -2 1 0 0 2 2 &
< 0 -2 3 0 0 0 74
3 0 -2 4 0 0 i} 2
5 -6 -8 S o 0 6 8
6 -2 -10 6 0 0 2 10
e 0 -10 7 0 0 0 10 =
Exportar para Ex:el] 'Volta_l-

O contedido desta pigina, incluindo: texto, imagens, marcas, logotipos, slogans, desenhos, é de propriedade da Ford Motor Company, S.A. de C.V.. Estd proibido seu uso, modificag3o, destruicdo, reproducio,
total ou parcial sem autorizac3o de seu legitimo titular, Todos os direitos reservados. Qualquer nio cumprimento disposto por esse parigrafo constitui uma violag3o da lei,

Apbs clicar em “Procurar”, o sistema apresentara esta tela com informacdes de acordo com os filtros
selecionados.

Neste relatoério, as informacdes podem ser geradas em diferentes tipos de leituras. Ao lado esquerdo da
tela, temos 3 botdes diferentes, permitindo detalhes diferentes da informacao que estamos buscando:
. ACOMPANHAMENTO DIARIO DE DEVOLUg3 O DE PECAS (1);
J RELATORIO DIARIO DE DEVOLUg3 O DE PE¢AS POR UNIDADE DE NEGOCIO (2);
o TENDENCIA DIARIA DE DEVOLUg3 O DE PEGAS (3).
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®

y A

Filtrar por: [ Todos Distribuidor | Tigh de info

Devolugdes (Quantidade)

Yocé estd em Yendas / Relatprio de yendas de pecas f Yendas diarias f Acompanhamento didrio de Devolucdo de Pecas
/ 2 (3) 4

(2)

Acompanhamento diério de
Devolucao de Pecas

Relatério disrio d ’
Devolucdo de Pecas por
Unidade de Negécio
Tendéncia didria de
devolucédo de pecas

/Maio 2010 Acompanhamento didrio

/ Informagpes de 20/05/2010
— (7> Dias uteis 26

volucdo de Pecas (Qtde Itens) 7_/

|pias pendentes || 10 |

| pias corridos |[ 16 |

&~
Devolucdes (por linhas) =
Devolucdes - Més anterior Devolucdes - Més corrente M/P
Abr 2010 Diério Acumulado Mai 2010 Diario Acumulado Diatj Acumulado

1 -2 =2 1 0 0 2 B

2 i} 2 3 0 u} (1] 2

3 0 -2 4 1] 0 2

5 -6 -8 5 1] 0 8

6 -2 -10 6 0 u} 2 10
7 i} -10 7 1] a 1] 10 =
Exportar para Excell [voltar

Norelatério ACOMPANHAMENTO DIARIO DE DEVOLU¢3 O DE PEgAS (1) sdoapresentadasinformacdes
referentes ao acompanhamento didrio de quantidade de itens devolvidos no Distribuidor.

O campo DEVOLU¢ OES — MéS ANTERIOR (2) apresenta informacdes da quantidade devolvida no dia
e acumulada do més anterior. O campo DEVOLU¢OES — Mé&S CORRENTE (3) apresenta informacdes
da quantidade devolvida no dia e acumulada do més atual/corrente. O campo M/P (4) refere-se a
comparacdo entre ambas as informacgdes, se hd mais ou menos vendas canceladas em relacdo ao

meés anterior.

E importante lembrar que, estes valores N3O serdo multiplicados por 1000, pois
estes numeros referem-se a quantidade de pegas. Como se trata de devolugdes,
as quantidades aparecem com um sinal de negativo, pois sdao vendas perdidas.

Vocé pode utilizar a ferramenta exportar e enviar as informagdes para um
arquivo Excel. Basta clicar no botdo EXPORTAR PARA EXCEL (5) localizado na
lateral inferior direita da tela.

34

Damesma maneira que os métodos vistos anteriormente é possivel gerar RELATORIO DA QUANTIDADE
DE ITENS DEVOLVIDOS POR UNIDADE DE NEGOCIO (6) e ainda, o grafico de TEND&NCIA DIARIA DE
DEVOLUca O DE PEGAS (7).
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P@

Yocé estd em Yengas / Relatério d vendas de pecas I£3)s diarias f Pesquisa

vendas:

Tipo de informac | <Selecione uﬁ> ~| Use CTRL para selecionar mais de uma opgio
[Tipo de venda: |<Selecione firn > ;l Unidade de Negédcio:
CPSC: =Seleciont Jm=> FORD ACESSORIOS [
PLAEHER FORD COLISAO 2l ety

Estado: COMPANIA DE SEGUROS FORD MANUTENCAO >| | <= remover

- GARANTIAS ———uu
Cidade: VAREIO
CEP: VENDD.S DE OFICINA Distribuidor:

- 4 ,
CPF Cliente: | T \_/ Q] 9999 - XXXXXXXX ADICIONAR »>|
Objetivo mensa)/de I << REMOVER

Grupo:
e ADICIONAR »»
| << REMOVER |

sendo necessario selecionar apenas uma por vez. S3o elas:
e ATACADO (2);
e  COMPANHIA DE SEGURO (3);
e GARANTIAS (4);
e VAREjO (5);
° VENDAS DE OFICINA (6).

Além dos filtros apresentados anteriormente, é possivel refinar a pesquisa ainda por TIPO DE VENDA (1)
gue possui 5 opgdes de tipos de vendas que nao trabalham simultaneamente, ou seja, a0 mesmo tempo,

Ofiltro TIPO DE VENDA (1) também podera ser utilizado em outros tipos de relatdrios,
ou seja, podera aparecer em outros momentos para pesquisa.

35
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O R

Tipo de informacflo: | <Selecione um> =l Use CTRL para selecionar mais de uma opg3o
Tipo de venda: | <selecione um= = Unidade de Negécio:
CPSC: | <selecione um> | FORD ACESSORIOS 2] [ao1cIoNAR =>
| Estado: f <Selecione um> = ig:g ﬁgll‘a:JSTAEcl\)ICﬁO = ﬁ
idade: PERNAMBUCO B I
CEP: :lrgués JANEIRO Distribuidor:

RIO GRANDE DO NORTE 9999 - XXXXXXXX P

CPF Cliente: RIO GRANDE DO SUL [GDICTOHAR >

Objetivo mensal de | [RONDONIA << REMOVER
RORAIMA  Miithetebeflcorid |

vendas: SANTA CATARINA

Grupo:

|SERGIPE - —_ L
TOCANTINS - |ADICIONAR >=>|

<< REMOVER I

E possivel refinar a pesquisa também por ESTADO (1).

O filtro ESTADO (1) também podera ser utilizado em outros tipos de relatdrios,
ou seja, podera aparecer em outros momentos para pesquisa.

FORD COLISAO —_—
Estado: l SAO PAULO | FORD MANUTENCAO =] [ <= remover ]I
[ Cidade: <Selecione um> -
CEP- SANTOS - Distribuidor:
: SAOQ BENEDITO DAS AREIAS T .
CPE Cliente: SA0 BENTO DO SAPUCAIL 9999 - XXXXXXXX ADICIONAR =
o SAQ BERNARDO DO CAMPO |
Objetivo mensal de SA0 CAETANO DO SUL << REMOVER
vendas: SAQ CARLOS
SAO FRANCISCO Grupo:
SAOQ FRANCISCO DA PRAIA ‘
SAOQ FRANCISCO XAVIER — ADICIONAR >>|
SAO JOAO DA BOA VISTA Ee—
SAO JOAO DAS DUAS PONTES > << Remover |

E possivel refinar a pesquisa também por CIDADE (2), onde serdo apresentadas as cidades que
correspondem ao estado selecionado no filtro anterior.

O filtro CIDADE (2) também podera ser utilizado em outros tipos de relatdrios,
ou seja, podera aparecer em outros momentos para pesquisa.

36 UNIDADE DE TREINAMENTO FORD
© Copyright Ford Motor Company Ltda. 2010




GESTOK

5.1.1. VENDAS DIARIAS

(1)

(2)

Tipo de informa | <selecione um>

para selecionar mais de uma opgio

Tipo de venda: |<Selecinne um>

pnidade de Negécio:

CPSC: | <selecione um> FORD ACESSORIOS E'
TP FORD COLISAO

Estado: | <selecione um> FORD MANUTENCEO :J

Cidade: | <selecione um >

CEP: I Distribuidor:

CPF Cliente: | ) 9999 - XXXXXXXX

Objetivo mensal de |

vendas:

Grupo:

[ao1CIONAR 22
[ << REI\-"I_O;EF.T

|ADICIONAR »>»
etk

<< REMOVER

E possivel ainda, refinar a pesquisa por CEP (1), sendo que, caso o usudrio tenha conhecimento do CEP,
este pode ser digitado diretamente no campo destinado para realizar a pesquisa. Caso contrario, clique
sobre o icone LUPA (2), localizado ao lado do campo CEP para utilizar a ferramenta avancada de busca.

Utilize a ferramenta LUPA (2) para facilitar o acesso a esse campo de pesquisa.
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)

e Nome: X X
@ GESTOK - Gestéo de Estoaue e k dos Dlstrlbmdores‘ | s
20 de maio de 2010 /2 https:/ /wwwqa.vip.dealerconnection.com - Pr..-..ra 2 Microsoft Internet Explorer pro: (5] x|} xxexxxxxx
I8 Inventirio  Vendas | YOCE estad na pesquisa de CEP
Procurar CEP
Yocé estd em ¥Yendas / Re

Tipo de informacao; Estado:  |SAO PAULO

Tipo de venda: Cidade:  |SAO BERNARDO DO CAMPO -

CPSC: CEP: |

Estado: @l

Cidade:

CEP: Total de Registros: 1-10/150 Paginas: 1/15 << <> >>

CPF Cliente: I_ Estado Cidade CEP

Objetivo mensal de — [V SAO PAULO SAO BERNARDO DO CAMPO 09600 ]

vendas: [T SAO PAULO SA0 BERNARDO DO CAMPO 09601
[T SA0PAULO SAQ BERNARDO DO CAMPO 09602
[T SAOPAULO SA0 BERNARDO DO CAMPO 09603
[T SAOPAULO SAO BERNARDO DO CAMPO 09604
[T SAO PAULO SA0 BERNARDO DO CAMPO 5 0960S _l
[~ SAOPAULO SAO BERNARDO DO CAMPO 09606
[~ SAOPAULO SA0 BERNARDO DO CAMPO 09607
[T SAO PAULO SA0 BERNARDO DO CAMPO 09608
[T 5A0 PAULO SAQ BERNARDO DO CAMPO 09609

(*) Esses campos ndo se ap ‘&] Cancllarl ;Dmcurarl
O conteddo desta pigina, incluindo: t Hificag3o, destruicdo, reprodugio,
total ou parcial sen iolagio da lei.
[T T 15 @ ntemet /

Ap6s clicar no icone lupa do filtro CEP, o sistema apresentara ao usudrio, a janela “Procurar CEP”. Nesta
area, o usuario devera inserir ESTADO (1) e a CIDADE (2). Em seguida, clique em “PROCURAR” (3), que
o sistema exibira todos os CEPs relacionados a cidade selecionada.

Selecionar o campo do CEP (4) correspondente/escolhido e clicar em “Ok” (5) que o numero sera
automaticamente transferido para a tela principal.

O filtro CEP também podera ser utilizado em outros tipos de relatdrios, ou seja,
podera aparecer em outros momentos para pesquisa.
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)

Tipo de venda: <Selecione um > ;l ue de Negdcio:
CPSC: I<sele°i°ﬂe um> ;l ORD ACESSORIOS ;I [ADICIONAR »»
= FORD COLISAO e
Estado: | <selecione um> | FORD MANUTENGAG | [« remover
Cidade: | <selecione umn> =
CEP: [ Distribuidor:
|CPF Cliente: | 9999 - XXXXXXXX |ADICIONAR =]
! [<<remover |
vendas:

E possivel ainda, refinar a pesquisa por CPF/ CNPj (1), sendo que, caso o usudrio tenha conhecimento
do CPF/CNPj previamente cadastrado no sistema do Distribuidor, este pode ser digitado diretamente
no campo destinado para realizar a pesquisa. Caso contrdrio, clique sobre o icone LUPA (2), localizado
ao lado do campo CPF/CNPj para utilizar a ferramenta avancada de busca.

Utilize a ferramenta LUPA (2) para facilitar o acesso a esse campo de pesquisa.
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GESTOK - Gestado de Es

20 de maio de 2010 1

ue e Vendas dos Distribuidores

Norne: Xoooo000o00 XX

Distribuidor: 99999- XXXXXXXX

’-}T Inventiric  Vendal;

Yocé estd em Yendas /

Tipo de informacao: ITE

Distribuidor:

Tipo de venda: ITE Cédigo do Cliente:
. < CPF do cliente:
GRS II Nome Completo/
Estado: F Empresal
Cidade: I_
CEP: |-
[cPF cliente: [
Objetivo mensal de
vendas: I_

Grupo:

JOOXOXK

ADICIONAR >3 |

«Rsmovm

ADICIONAR h:
<< REMOVER

V' 9999 - X00NOXXXX

Total de Registros: 1-1/1 Paginas: 1/1 << <> >>
Cédigo do Cliente

99999

CPF do cliente
999999999999

Nome Completo/ Empresa
JOOOOOOOONCONOK XXXX.

(*) Esses campos nao se ¢

&)

g [ Cancnlarl ;Drocurarl

O conteddo desta pigina, incluindo

0, destrui¢io, reprodugio, ’

total ou parcial :@

= N Y ) A

cliente por CPF”.

CLIENTE (2) ou ainda, NOME COMPLETO/E

Ap0s clicar no icone lupa do filtro CPF/CNPj, o sistema apresentara ao usudrio, a janela “Pesquisa de

Obrigatoriamente, o usudrio devera informar um dos dados: CODIGO DO CLIENTE (1) ou CPF DO
MPRESA (3).

Apds, selecione DISTRIBUIDOR (4) ou GRUPO (5). Em seguida, clique em “PROCURAR” (6), que o sistema
exibird todos os CPF/CNPjs cadastrados. Selecione o campo do nimero correspondente/escolhido (7) e
cligue em “Ok” (8) que o dado serd automaticamente transferido para a tela principal.

O filtro CPF/CNPj também podera ser utilizado em outros tipos de relatérios, ou
seja, poderd aparecer em outros momentos para pesquisa.
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