
21
© Copyright Ford Motor Company Ltda. 2010 

1 2

5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

No campo VENDAS – MêS ANTERIOR (1), são exibidos os valores de vendas referentes ao mês anterior, 
organizados por dia e em seguida são exibidos os valores acumulados naquele mês.

Exemplo:

Relatório gerado no mês de Maio: conforme área em destaque (1), existem dados do mês anterior, como 
demonstrado no dia 10 de abril, foram vendidos R$ 2.000,00 em peças, tendo o valor acumulado do mês 
até este dia em R$ 120.000,00.

A leitura do campo VENDAS – MêS CORRENTE (2) é feita de forma semelhante do campo anterior. 
A diferença é que, neste relatório são exibidos valores de vendas referentes ao mês corrente/atual, 
organizados também por dia, seguidos dos valores acumulados no mês.
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

O campo M/P (1) refere-se à comparação entre o mês anterior e o mês corrente/atual, vistos 
anteriormente.

O sistema possibilita o usuário analisar se o seu desempenho em vendas está sendo melhor (letra M) ou 
pior (letra P) ao mês anterior em comparação ao mês corrente/atual. Essa comparação é feita com o 1º 

comparação para todos os dias úteis do mês, tanto nos valores diários quanto nos acumulados.

Exemplo: 

No dia 5 do mês anterior foram vendidos R$ 19.000,00 em peças, sendo que neste mesmo dia no mês 

Esta regra se aplica também para os valores acumulados.
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

O campo OBjETIVO DE ABSORçã
de vendas.

Exemplo:

Por dia útil deveriam ser vendidos R$ 26.923,00 para se alcançar o objetivo mensal de vendas de 

dividido por R$ 26.923,00 é igual a 63%).

do mês corrente/atual, pode-se visualizar que não houve vendas e consequentemente o percentual foi 

em 31% no acumulado, ou seja: as somatórias diárias percentuais do primeiro e segundo dia é de 62%, 
e divididos por dois dias é igual a 31%. É feita uma somatória do percentual diário e dividida pela 

Excel. Basta clicar no botão EXPORTAR PARA EXCEL (2) localizado na lateral inferior 
direita da tela.
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

Ao clicar no TOTAL DIÁRIO DE VENDAS POR UNIDADE DE NEGÓCIO (1), o sistema apresentará esta tela. 
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

Ao clicar na TENDêNCIA DIÁRIA DO TOTAL DE VENDAS (1), o sistema apresentará esta tela.

O GRÁFICO 
conforme indicado, refere-se aos dias do mês.

anterior, representado pela cor verde.

j

atual, representada pela cor azul.
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

“PROCURAR” (2).
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

selecionados.

•  ACOMPANHAMENTO DIÁRIO DE LUCRATIVIDADE (1);
•  RELATÓRIO DIÁRIO DE LUCRATIVIDADE POR UNIDADE DE NEGÓCIO (2);
•  TENDêNCIA DIÁRIA DE LUCRO (3).
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

No relatório ACOMPANHAMENTO DIÁRIO DE LUCRATIVIDADE (1) são apresentadas informações 

O campo LUCRATIVIDADE – Mê
acumulada do mês anterior. O campo LUCRATIVIDADE – MêS CORRENTE (3) apresenta informações 

corrente/atual. O campo M/P (4) refere-se a comparação 
entre ambas as informações, se está sendo melhor ou pior em relação ao mês anterior. 

Da mesma maneira que os métodos vistos anteriormente é possível gerar RELATÓRIO DIÁRIO 
êNCIA DIÁRIA DE 

LUCRO (7).

1000.

arquivo Excel. Basta clicar no botão EXPORTAR PARA EXCEL (5) localizado na 
lateral inferior direita da tela.
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

“PROCURAR” (2).
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

selecionados.

•  ACOMPANHAMENTO DIÁRIO DE VENDAS DE PEçAS (QUANTIDADE DE ITENS) (1);
•  RELATÓRIO DIÁRIO DE QUANTIDADE DE ITENS POR UNIDADE DE NEGÓCIO (2);
•  TENDêNCIA DIÁRIA DE VENDAS DE PEçAS (QUANTIDADE DE ITENS) (3).
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

No relatório ACOMPANHAMENTO DIÁRIO DE VENDAS DE PEçAS (1) são apresentadas informações 

O campo VENDAS – Mê
acumulada do mês anterior. O campo VENDAS – MêS CORRENTE (3) apresenta informações da 

atual/corrente. O campo M/P (4) refere-se a 
comparação entre ambas as informações, se está sendo melhor ou pior em relação ao mês anterior. 

Da mesma maneira que os métodos vistos anteriormente é possível gerar RELATÓRIO DA QUANTIDADE 
êNCIA DIÁRIA DE 

VENDAS DE PEçAS (7).

É importante lembrar que, estes valores Nã

Excel. Basta clicar no botão EXPORTAR PARA EXCEL (5) localizado na lateral inferior 
direita da tela.
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

çã O (QUANTIDADE) (1), o relatório apresentará 

relatório é possível analisar as vendas canceladas.

“PROCURAR” (2).
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

selecionados.

•  ACOMPANHAMENTO DIÁRIO DE DEVOLUçã O DE PEçAS (1);
•  RELATÓRIO DIÁRIO DE DEVOLUçã O DE PEçAS POR UNIDADE DE NEGÓCIO (2);
•  TENDêNCIA DIÁRIA DE DEVOLUçã O DE PEçAS (3).
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

No relatório ACOMPANHAMENTO DIÁRIO DE DEVOLUçã O DE PEçAS (1) são apresentadas informações 

O campo DEVOLUçÕES – Mê
e acumulada do mês anterior. O campo DEVOLUçÕES – MêS CORRENTE (3) apresenta informações 

mês atual/corrente.  O campo M/P (4) refere-se a 
comparação entre ambas as informações, se há mais ou menos vendas canceladas em relação ao 
mês anterior.

Da mesma maneira que os métodos vistos anteriormente é possível gerar RELATÓRIO DA QUANTIDADE 
êNCIA DIÁRIA DE 

DEVOLUçã O DE PEçAS (7).

É importante lembrar que, estes valores Nã

arquivo Excel. Basta clicar no botão EXPORTAR PARA EXCEL (5) localizado na 
lateral inferior direita da tela.
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

sendo necessário selecionar apenas uma por vez. São elas:
• ATACADO (2);
• COMPANHIA DE SEGURO (3);
• GARANTIAS (4);
• VAREjO (5);
• VENDAS DE OFICINA (6).

ou seja, poderá aparecer em outros momentos para pesquisa.
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

2

ou seja, poderá aparecer em outros momentos para pesquisa.

ou seja, poderá aparecer em outros momentos para pesquisa.
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

sobre o ícone LUPA 
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

área, o usuário deverá inserir ESTADO (1) e a CIDADE (2). Em seguida, clique em “PROCURAR” (3), que 
o sistema exibirá todos os CEPs relacionados à cidade selecionada. 

Selecionar o campo do CEP (4) correspondente/escolhido e clicar em “Ok” (5) que o número será 

poderá aparecer em outros momentos para pesquisa.
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

j (1), sendo que, caso o usuário tenha conhecimento 
do CPF/CNPj previamente cadastrado no sistema do Distribuidor, este pode ser digitado diretamente 

LUPA (2), localizado 
ao lado do campo CPF/CNPj
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5.1.1. VENDAS DIÁRIAS

j, o sistema apresentará ao usuário, a janela “Pesquisa de 
cliente por CPF”.

Obrigatoriamente, o usuário deverá informar um dos dados: CÓDIGO DO CLIENTE  (1) ou  CPF DO 
CLIENTE (2) ou ainda, NOME COMPLETO/EMPRESA (3).

Após, selecione DISTRIBUIDOR (4) ou GRUPO (5). Em seguida, clique em “PROCURAR” (6), que o sistema 
exibirá todos os CPF/CNPjs cadastrados. Selecione o campo do número correspondente/escolhido (7) e 

j
seja, poderá aparecer em outros momentos para pesquisa.


